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WELKOM BIlJ

e zijn trots op ons vernieuwde pand. Een plek

die past bij hoe wij willen werken: comforta-

bel, slim ingericht, duurzaam en klaar voor
morgen. Een fijne omgeving om elkaar te ontmoeten,
samen te werken en slimme oplossingen te ontwerpen
voor onze klanten in Friesland en omstreken.

Mensonides is en blijft een familiebedrijf. Ooit begon-
nen als Firma Haan en in 1978 overgenomen door onze
ouders, Jan en Ans Mensonides. Wij groeiden op tussen
leidingwerk, schakelaars en verhalen van tevreden klan-
ten, en het bedrijf groeide met ons mee.

Vandaag de dag zetten Radboud, Niels en Jelmer het
werk voort. Niels richt zich vooral op onze zakelijke
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klanten en ‘alles wat draait en brandt’. Radboud vond
zijn plek in de particuliere tak en houdt zich samen
met Jelmer bezig met de financién en de koers van het
bedrijf. Verschillende achtergronden, één gezamenlijke
drijfveer: doen wat we beloven en het altijd nét iets
beter willen doen.

We geloven in korte lijnen en lange relaties. In oplos-
singen die werken, vandaag én over tien jaar. En in
het plezier van samen iets goeds neerzetten: van een
warm huis tot een toekomstbestendig bedrijfspand.
Dat gevoel proef je ook in dit magazine.

Veel leesplezier!
Radboud, Niels en Jelmer Mensonides

Interesse in een
Great Magazine?

Neem contact met ons op
voor de mogelijkheden.

0104252661

info@greatmagazines.nl
www.greatmagazines.nl

~7
magazines



ONZE PRODUCTEN
EN ONZE KLANTEN

Comfort en techniek voor iedereen

Mensonides is een totaalinstallateur. Eén adres voor elektrotechnische
en werktuigbouwkundige installaties. De klanten? Particulieren, VVE's,
woningcorporaties, aannemers en grote bedrijven. In dit artikel vertellen
Stephan Sinnema, verantwoordelijk voor marketing en communicatie,

en bedrijfsleider Martina Boltjes hoe dat er in de praktijk uitziet.

Martina Boltjes en Stephan'Sinnema
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Hij begon in de tijd dat verduurzaming in opkomst

was. “Zonnepanelen begonnen toen echt door te
breken,” vertelt hij. “Ik zocht een ambitieus bedrijf en
voelde me bij Mensonides direct op mijn plek.”

Stephan werkt inmiddels acht jaar bij Mensonides.

Martina begon bij Mensonides als zzp’er, groeide mee
met het bedrijf en is nu ruim een jaar werkzaam als
bedrijfsleider. “Ik ben er eigenlijk ingerold,” zegt ze
lachend. “Maar ik pas hier gewoon.” Martina stuurt de
operationele afdelingen aan en houdt zich bezig met de
algehele leiding en de bedrijfsvoering van het bedrijf.

Afdeling projecten

De afdeling Projecten richt zich op utiliteit: van grote ver-
bouwingen tot nieuwbouw van bedrijfshallen, kantoren
en woningen. Hier komt alles samen: verduurzaming,
verwarming, koeling, ventilatie, water, sanitair én elektra.
Ook het ontwerp vindt plaats in eigen huis, met eigen
tekenaars.

Als bedrijfsleider kijkt Martina regelmatig mee op de
werkvloer. Tijdens de eindfase van een groot project van

De Vries in Makkum zag ze hoe een grote groep monteurs

OP ELKE VERDIEPING EN IN

ELKE HOEK WAS WEL IEMAND
VAN ONS BEZIG

samen met onderaannemers bezig was. “Mooi om te
zien, want op elke verdieping en in elke hoek was wel
iemand van ons bezig. Dan ben ik echt onder de indruk
van ons projectteam, van ontwerp tot uitvoering.” Tot de
vaste opdrachtgevers behoren ook woningcorporaties.
Renovaties lopen soms in treintjes van tientallen wonin-
gen tegelijk. “Nieuwe installaties, alles strak gepland,
woning na woning in orde gemaakt. Dit jaar hebben we
ook weer projecten van vijftig tot meer dan honderd
woningen, met name gericht op een stukje comfort en
verduurzaming,” vertelt Martina.

Afdeling inspecties

Een relatief nieuwe afdeling binnen Mensonides is
Inspecties, die onder meer Scope 8, 10 en 12 inspec-
ties verzorgt. Scope 8 gaat over elektrische veiligheid,
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ZODRA IN OKTOBER HET

STOOKSEIZOEN BEGINT, STAAT
DE TELEFOON ROODGLOEIEND

Scope 10 over brandveiligheid en Scope 12 over zonne-
panelen. “Het bijzondere is dat het niet bij een rapport
blijft, legt Martina uit. “We hebben ook eigen monteurs
die de herstelwerkzaamheden direct oppakken. Voor
klanten betekent dat snel duidelijkheid, korte lijnen en
gegarandeerd 100% veiligheid. En ook daar geldt dat
klanten niet alleen een rapport, maar meteen een oplos-
sing in handen hebben.”

Afdeling particulier

Naast zakelijke service is er de afdeling Particulier,
Service & Onderhoud. Hier draait het om het plaatsen
en onderhouden van installaties die iedereen kent:
CV-ketels, (hybride) warmtepompen, airco’s, zonnepane-
len, laadpalen en steeds vaker thuisbatterijen. Stephan:
"Zodra in oktober het stookseizoen begint en de CV-
ketels weer aangaan, staat de telefoon vooral op koude
dagen roodgloeiend. Toch lukt het de planning om alle
huishoudens te helpen.”

Ook comfort speelt een steeds grotere rol. Martina:
“Die airco had ik tien jaar eerder moeten aanschaffen.
Stil, en snel koel of warm, gewoon helemaal goed.”

Zonnepanelen en slimme combinaties

Jarenlang waren zonnepanelen de motor achter de groei
van Mensonides. In de piekjaren werden er duizenden
installaties geplaatst, van dorpsdaken tot corporatie-
woningen. Die markt is veranderd, maar Mensonides
bewoog mee. “We hebben veel collega’s kunnen omscho-

len,” vertelt Stephan. “In plaats van zonnepanelen zijn ze
nu actief met ketels, koeltechniek of andere installatie-
projecten. Dat is echt een kracht van ons bedrijf: men-
sen kunnen tussen afdelingen bewegen.” De toekomst
zit in slimme combinaties: een warmtepomp, airco,
laadpaal en batterij die samenwerken. Stephan merkte
zelf hoe handig dat kan zijn. “We hadden in Leeuwarden
een lange stroomstoring. Dan denk je toch: een thuis-
batterij met back-up functie was nu wel fijn geweest.
Dan waren de koelkast en de wifi ook aangebleven.”

Waarom klanten terugkomen

Of het nu gaat om een CV-ketel bij een particulier of
een grootschalig nieuwbouwproject: klanten weten dat
ze bij Mensonides terechtkunnen. “We denken mee,’
zegt Stephan. “De ene keer kan een woning van het gas
af, de andere keer is een hybride oplossing logischer.
Eerlijk advies en praktische keuzes zorgen voor loyale
klanten. Onze ambitie? We blijven klanten ondersteu-
nen met traditionele installatietechniek, maar leggen
steeds meer de nadruk op duurzame en energieneutrale
oplossingen.”

“Mensonides heeft ons perfect geadvi-

seerd en voorzien van zonnepanelen die

/
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precies ons verbruik dekken. Alles verliep
volgens afspraak en dat geeft vertrouwen.

We werken al jarenlang samen - van

hun wagenpark en signwerk tot nu onze

eigen installatie — en telkens ervaren we

dezelfde betrouwbaarheid en kwaliteit.
Dik tevreden!”

l Geoffrey Schippers | ZWF
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Compleet ontzorgd bij Mensonides

Een installatie die altijd draait zoals het hoort: dat is het doel van service, onderhoud
en inspectie bij Mensonides. Van ketels tot zonnepanelen, alles in topconditie.

Hoe dat in de praktijk werkt? Aan het woord werkvoorbereider Daniél van Koeveringe.

MENSONIDES
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aniél is hét vaste gezicht voor zakelijke klanten

van de afdeling Service & Onderhoud. Hij plant

onderhoud in, begeleidt storingen en denkt mee
over uitbreidingen of vervangingen. En als het nodig is,
trekt hij zelf de werkhandschoenen aan.

Ervaren rookie

“Klanten weten dat ze mij kunnen bellen als er wat is,’
zegt hij. “Of het nou gaat om een storing, een vraag

of een inspectie, ik zorg dat het bij de juiste persoon
terechtkomt of direct wordt opgelost. Dat persoonlijke
contact wordt enorm gewaardeerd.” Hoewel Daniél
binnen Mensonides nog een ‘rookie’ is, omdat hij er
nog maar kort werkt, brengt hij veel ervaring mee. Voor
zijn komst naar Mensonides werkte hij drie jaar bij

Van Dorp Installaties en daarvoor ruim zes jaar bij de
marine in een technische functie. Hij is jong, maar heeft
zijn sporen in de installatietechniek al ruimschoots
verdiend.

Wat service en onderhoud betekenen

Service en onderhoud draaien bij Mensonides om
betrouwbaarheid. “Installaties moeten gewoon
goed blijven werken,” legt Daniél uit. “Mocht er toch
een storing zijn, dan zorgen we dat die snel wordt
opgelost, zodat de klant er zo min mogelijk last van
heeft.” Onderhoud is volgens hem veel meer dan
jaarlijks een standaardlijstje afvinken. “We kijken
verder. Als we tijdens een beurt zien dat een ketel er
slecht aan toe is, dan zeggen we dat eerlijk. Soms
adviseren we om preventief te vervangen. Dat voor-
komt een hoop ellende midden in de winter.”

Slim plannen, snel ter plekke

Storingen komen nooit gelegen, en daarom zorgen

ze er bij Mensonides voor dat er altijd ruimte is om
deze zo snel mogelijk op te lossen. “We reserveren
altijd tijd voor storingen in de planning,” legt Daniél
uit. “Is die tijd niet nodig? Dan schuiven we onderhoud



naar voren. Bij zakelijke klanten is dat meestal
geen probleem, omdat er bijna altijd iemand
aanwezig is.”

Ook slimme techniek helpt hem bij het optimaal
plannen. Steeds meer installaties zijn gekoppeld
aan een gebouwbeheersysteem. Daarmee kan
Daniél op afstand meekijken en vaak al zien welk
onderdeel stuk is. Zo kan de monteur direct het
juiste onderdeel meenemen en hoeft er niet twee
keer gereden te worden.

Goed onderhoud is vooruitdenken

“Elke installatie heeft een bepaalde levensduur,’
vertelt Daniél. “Omdat wij vaak jarenlang bij een
klant betrokken zijn, kennen we een installatie door
en door. We zien daardoor eerder wanneer het
verstandig is om onderdelen preventief te vervan-
gen.” Zo ontstaat er meer tijd om samen met de
klant naar een passende, duurzame oplossing te
kijken, in plaats van in alle haast hetzelfde terug

te plaatsen.

INSTALLATIES MOETEN
GEWOON GOED WERKEN. MOCHT
ER TOCH EEN STORING ZIJN,
DAN LOSSEN WE DIE SNEL OP

“We komen bijvoorbeeld weleens een stookruimte
tegen met veel te veel vermogen. Dan onderzoeken
we of dat vermogen echt nodig is en kijken we
samen met de klant of we onder de norm voor dure
inspecties kunnen blijven. Op die manier benutten
we onderhoud om te verduurzamen én besparen
we kosten.”

Inspectie geregeld

Veel bedrijven zijn verplicht hun installaties perio-
diek te laten keuren. Makkelijk vergeten, maar bij
Mensonides wordt dat automatisch geregeld. “We
nemen inspecties mee in het contract,” legt Daniél
uit. “De klant hoeft niks te onthouden. Hij krijgt alleen
een telefoontje met de vraag wanneer het schikt?”

Het gaat daarbij niet alleen om ketels of luchtinstal-
laties. Ook brandblussers, EHBO-middelen, noodver-
lichting, ladders en trappen moeten gekeurd worden.
“Dat regelen we via ons zusterbedrijf. Zo zorgen we
ervoor dat onze klanten compleet ontzorgd worden:
één contract, één aanspreekpunt, alles geregeld.”

Een sterk team

Wat service en onderhoud bij Mensonides bijzonder
maakt, is de veelzijdigheid. “Onze monteurs kunnen
zowel particuliere als zakelijke installaties aan. Van
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“Elektra werkzaamheden? Een complete

een kapsalon tot een groot kantoorpand: ze redden zich Scope keuring? Mensonides regelt het!
overal mee. Dat maakt ons sterk. Snelle en directe communicatie, altijd
Ervaren monteurs en jongere collega’s leren van elkaar. goed bereikbaar en ze denken proactief
“We houden monteursoverleggen en lopen regelmatig met je mee. Kortom, een fijne partner om
met elkaar mee. Zo zorgen we dat we overal dezelfde mee samen te werken!”

standaard blijven hanteren. Klanten hebben overal en
altijd recht op dezelfde kwaliteit.”
Tineke Reitsma | Movacolor Sneek
Een praktijkvoorbeeld laat zien hoe dat uitpakt. “We
waren bij een klant bezig met onderhoud,” vertelt Daniél.
“Op datzelfde moment kwam er een tweede storing
binnen, toevallig in hetzelfde pand. Omdat we er toch
waren, pakten we die meteen mee. De klant vond het

geweldig: geen extra afspraak, geen tweede rit. Dat
wordt echt gewaardeerd.”

Altijd vooruit

Naast oplossen en onderhouden speelt duurzaamheid
een steeds grotere rol. “We kijken altijd mee of installa-
ties zuiniger kunnen,” zegt Daniél. “Soms geven we tips
voor het slimmer gebruiken van de installatie, soms gaat
het om grotere aanpassingen. Op die manier kunnen we
echt verschil maken. Ons doel is dat klanten niet meer
hoeven na te denken over hun installaties. Dat ze weten
dat ze het onderhoud, de service en de inspecties hele-
maal aan ons over kunnen laten. Daar doen we het voor.”
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ONZE MEDEWERKERS

De gezichten van Mensonides




Bij Mensonides doen we het samen. Maar wie zijn die medewerkers die elke dag het verschil
maken? Maak kennis met Rik, Wietse, Lourens, Wessel, Marcel en Anke Marije, en ontdek

welk Mensonides product bij hen thuis favoriet is, of nog op het verlanglijstje staat.

Rik Barkhof | Hoofd magazijn

Rik is al werkzaam bij Mensonides vanaf 2003. Toen
werd zijn vorige werkgever overgenomen en ging hij
automatisch mee. Na een periode op de werkvloer

en een kort uitstapje naar kantoor, heeft hij het in het
magazijn helemaal naar zijn zin. Sinds kort runt hij het
magazijn samen met collega Danny. “Alleen werd het
veel te veel, maar met z'n tweeén gaat het mooi. Het
is uitgegroeid van een tokootje naar een flinke toko.”

Rik waardeert de zorg en de persoonlijke betrokken-
heid bij Mensonides. Toen hij het zelf een periode
moeilijk had, kreeg hij alle steun die nodig was. “Je
bent hier geen nummer, er wordt echt voor je ge-
zorgd.”

Ontspanning vindt Rik in zijn hobby modelbouwen.
“Gewoon even priegelen en verven, daar word ik rustig

n

van.

FAVORIETE MENSONIDES PRODUCT
DE WARMTEPOMPBOILER

“Dat is het product dat we thuis het meest
gebruiken, ideaal.”

Wietse de Wit | HR manager

Wietse kent Mensonides al van jongs af aan. Van bij- Hij is ook trots op de stappen die Mensonides in
baantjes tot feestjes in de oude kantine. De connec- Friesland zet. “Met nieuwe vestigingen en overnames
tie met het bedrijf is altijd gebleven. Bovendien runde worden we een steeds sterkere speler. Maar we blijven
Wietse en Radboud Mensonides jarenlang samen een familiebedrijf met de bijbehorende korte lijnen en
een recruitmentbedrijf. betrokkenheid, hoe hard we ook groeien.”

Sinds 2022 is Wietse bij Mensonides verantwoor-
delijk voor HR. Zijn werkzaamheden lopen uiteen

van nieuw talent werven en collega’s begeleiden tot FAVORIETE MENSONIDES PRODUCT
meedenken over de toekomst van het bedrijf. “In ZONNEPANELEN EN EEN HYBRIDE
de eerste jaren groeide het personeelsbestand met WARMTEPOMP

wel 25 mensen per jaar. Als ik zie dat al die nieuwe
collega’s zich snel thuis voelen, geeft dat een goed
gevoel.”

“Handig én duurzaam.”

15
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Lourens van der Weerd | Projectleider

Bijna 25 jaar werkte Lourens bij installatiebedrijf Van
der Weerd. “Ik heb daar diverse functies gehad: van
monteur tot tekenaar en van planner op de service-
afdeling tot projectleider.” In 2020 besloot hij dat

het tijd was om verder te kijken en zo kwam hij bij
Mensonides terecht.

Daar waren ze blij met zijn komst. Met zijn ervaring en
brede kennis sloot hij perfect aan bij de groei die het
bedrijf doormaakte. “Een gemiddelde dag loopt nooit
zoals gepland. Maar dat maakt het juist leuk. Zonder
druk geen geluk!”

Ook de sfeer bij Mensonides waardeert hij enorm.

“Toen ik afgelopen augustus vijf jaar in dienst was,
stond er thuis opeens een attentie met een kaartje
erbij. Zo attent!”

FAVORIETE MENSONIDES PRODUCT
DE WOLF WARMTEPOMP EN
DE MITSUBISHI MULTI-SPLIT

GROTE VERDEELKASTEN,
DIKKE KABELS,

“We zijn thuis helemaal van het gas af en dat
bevalt prima.”

UTILITEITSWERK...
DAT VOELT ALS TOPSPORT

Wessel van Delft | Meewerkend voorman

Na 23 jaar bij een ander installatiebedrijf te hebben
gewerkt maakte Wessel twee jaar geleden de overstap
naar Mensonides. “Bij mijn vorige werkgever was ik
vaak alleen op pad. Hier doen we het samen, dat maakt
het werk leuker.”

Elke dag begint met koffie, de planning doornemen en
de bus inladen. Dan op pad naar de klus. “Het is mooi
om aan het eind van de rit iets te zien staan waarvan je
denkt: dat heb ik gemaakt. En als collega’s iets leren van
mijn ervaring, geeft dat extra voldoening.”

Zijn hart gaat sneller kloppen van grotere projecten.
“Grote verdeelkasten, dikke kabels, utiliteitswerk, dat
voelt als topsport.” Bijzonder vond hij dat hij al na een
maand een eigen klus kreeg toegewezen. “Dat verliep
goed en gaf meteen vertrouwen.”

MENSONIDES PRODUCT OP
VERLANGLIJSTJE DE WARMTEPOMP

“Je hoort er zoveel wisselende verhalen over en
ik wil het gewoon zelf ervaren.”




DW Multi Tech Service B.V.

We felicite.ren Mensonides
met hun nieuwe kantoor

De uitstraling van het kantoor past nu weer helemaal bij het werk wat
Mensonides maakt, kwaliteit en duurzaam. Voor Mensonides verzorgen
wij verdelers van klein tot groot (40 tot 4000 Ampeére).

Ook hebben wij de verdeler voor de verbouw van het kantoor
mogen leveren. Deze verdeler is uitgevoerd met Niko Home Control
besturing voor aansturing van de verlichting.

De zonnepanelen voeden middels enphase de verdeler en de
accu’s, alle enphase componenten zijn geintegreerd in de verdeler,
tevens zorgt enphase ervoor dat er niet terug wordt geleverd op
het net. Alle relevante groepen worden bemeterd middels Hager
kWh meters. Omdat de verdeler een mooie plek ging krijgen in de
transparante technische ruimte is ervoor gekozen om de verdeler
uit te voeren met glazen deuren en enige kappen transparant te
maken zodat de techniek niet allemaal wordt weggestopt.

R T ™ Al

www.dwmultitechservice.nl
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iiﬁﬂﬁ_;, Ga voor een grote stap in de goede richting.
Met het uniek gepatenteerde HVRF-systeem van
?,22‘13';';“'2? Mitsubishi Electric pak je voorsprong. De bewezen
kansen voor diverse techniek van VRF in een waterdragend systeem;
gy voor het beste comfort en hoge energie-efficiéntie.
Koelen en verwarmen in één toekomstbestendige

oplossing. Maak waarde met water!
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Marcel Amels | Monteur
Bijna vier jaar geleden stapte Marcel vanuit de ouderen-
zorg over naar de installatiebranche. Zijn tweelingbroer
werkte al bij Mensonides en tipte hem over een plek

bij de zonnepanelen. “Ik werd midden in mijn vakantie
gebeld of ik op gesprek kon komen en een week later
was ik al begonnen.”

Marcel begon als zonnepanelenmonteur en doet sinds
kort ook de montage van CV-ketels. Afwisseling genoeg
dus. “Drie dagen in de week panelen plaatsen, twee da-
gen ketels installeren en af en toe spring ik bij voor het
plaatsen van thuisbatterijen. Het is precies de goede
mix voor mij."

Een bijzonder moment was een project op Terschelling,
precies tijdens het EK voetbal. “Overdag aan het werk,
's avonds voetbal kijken met de hele ploeg. Dat zijn
mooie dingen.”

FAVORIETE MENSONIDES PRODUCT
ZONNEPANELEN SOMS VOELT HET ALS CHAOS,

“Ze liggen al op mijn huurwoning. Bij mijn MAAR"IK NOEM HET LIEVER
toekomstige koopwoning mogen ze natuurlijk GECOORDINEERDE CHAOS.
ook niet ontbreken.” EN DAAR HOU IK WEL VAN

Anke Marije Knol | Planner

Anke Marije voelt zich helemaal thuis bij Mensonides.
Ruim acht jaar geleden begon ze als telefoniste, en nu
is ze planner op de afdeling Service & Onderhoud voor
de particuliere markt. “Op papier ben ik planner, maar
in de praktijk doe ik veel meer: codrdineren, roosters
maken voor de storingsdienst en mijn collega’s van de
telefonie ondersteunen.”

Een werkdag van Anke Marije is allesbehalve voorspel-
baar. Haar basisplanning verandert continu. “ledereen
wil natuurlijk zo snel mogelijk geholpen worden. Soms
voelt het als chaos, maar ik noem het liever gecodrdi-
neerde chaos. En daar hou ik wel van.”

Naast haar werk doet Anke Marije veel vrijwilligerswerk
voor Stichting Het Begint met Taal, waar ze nieuwko-
mers helpt met Nederlands, en sport ze bijna elke dag.

MENSONIDES PRODUCT OP
VERLANGLIJSTJE DE AIRCO

“Ik heb al bijna alles thuis, van zonnepanelen
tot een warmtepompboiler, maar een airco
staat nog op mijn wensenlijstje.”
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HET NIEUWE THUIS
VAN MENSONIDES

Een modern bedrijfspand
en visitekaartje

Het vertrouwde pand aan de Hermesweg in Harlingen is flink onder handen genomen.
Het resultaat van de renovatie is een toekomstbestendig kantoor waar techniek en

comfort samenkomen. Aan het woord architect Hylke Zijlstra, bouwbegeleider

Sjoerd Berg en projectleider Johan van der Molen over het nieuwe thuis van Mensonides.
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et besluit om te verbouwen werd lang

vooruitgeschoven, omdat er steeds andere

prioriteiten waren. Maar het oude pand was
klein, hokkerig en gedateerd. Er waren te weinig
werkplekken en goede ventilatie ontbrak. Ook liet
het comfort te wensen over, terwijl Mensonides
klanten juist adviseert over duurzaamheid en een
prettig binnenklimaat. Nieuwbouw op een ander
terrein was een optie, maar uiteindelijk is gekozen
voor renovatie op de vertrouwde plek in Harlin-
gen. Bekend terrein, praktisch gelegen en voor
iedereen herkenbaar. Zo ontstond de kans om
met een nieuwe schil en een frisse indeling toch
de vertrouwde basis te behouden.

Licht, lucht en overzicht

Voor het ontwerp werd Penta Architecten inge-
schakeld, een bureau uit Harlingen waar Menso-
nides regelmatig mee samenwerkt bij projecten.
Architect Hylke Zijlstra: “We zijn in 2020 met de
eerste schetsen begonnen. Het uitgangspunt
was helder: meer licht en lucht, minder hokjes.
Afdelingen die elkaar kunnen zien. En, heel be-
langrijk, bij binnenkomst meteen alle installaties
in beeld.”

Het bestaande casco bleef grotendeels staan, maar

de rest kreeg een totaal nieuwe uitstraling. “Daardoor
maak je eigenlijk een nieuw pand op een vertrouwde
plek. Waar het vroeger kruip-door-sluip-door was, is het
nu overzichtelijk en helder. Je ziet straks in één oogop-
slag waar je moet zijn.” Een belangrijk onderdeel van het
ontwerp was de centrale kantine. Hylke: “De wens was
één plek waar iedereen samenkomt, voor lunch, overleg
en vieringen. Als het hart van het gebouw dus.”

Ook zijn collega Robert Vogelaar was nauw betrokken
bij het hele proces. Hij schoof aan bij de bouwverga-
deringen en bewaakte dat alle details klopten. “Robert
zorgde voor de finetuning tussen de partijen. Daarmee
kreeg het ontwerp echt zijn definitieve vorm,” aldus
Hylke.

De start van de bouw

Om het proces in goede banen te leiden, werd KPMS
Bouwadvies uit Heerenveen ingeschakeld voor de
bouwbegeleiding. Het bureau ondersteunt opdrachtge-
vers door bouwprocessen te codrdineren, van planning
tot uitvoering. Sjoerd: “Wij werken altijd namens de
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opdrachtgever. In dit geval was de installateur 66k
opdrachtgever, en dat maakt een project bijzonder. Als
bouwbegeleider bundel je de krachten tussen alle par-
tijen en zorg je ervoor dat iedereen samenwerkt.” Aan
de kant van Mensonides zelf hield projectleider Johan
het overzicht. “Ik stuurde de monteurs aan en hield de
dagelijkse gang van zaken in de gaten.”

Op 28 oktober 2024 ging de renovatie van start. Eerst
de sloop, daarna de ruwbouw: funderingen, betonvloe-
ren, staalconstructie, dak- en gevelplaten. “We hadden
alles snel glas- en waterdicht. Dan kun je door met de
afbouw, dat is altijd het mooiste stuk van de rit,” aldus
Sjoerd.

Spannende momenten

Zoals bij elk bouwproject waren er ook hier momenten
die het bloed even sneller deden stromen. Het storten
van de betonvloer bijvoorbeeld. “Het dak was nog niet
helemaal dicht,” vertelt Sjoerd. “En zo'n vloer moet
superglad zijn. Als er dan regen op komt, kun je op-
nieuw beginnen. Maar het ging helemaal goed.”

Ook het inhijsen van de grote spiltrap leverde spektakel
op. Het gebouw was al dicht, dus werd tijdelijk een gat
in het dak gemaakt. De trap werd verticaal naar binnen
gehesen en alles paste precies. Daarna kon het dak
weer dicht.”



Samen bouwen

De renovatie van het pand was echt een gezamenlijke
inspanning. Architect, bouwbegeleider, aannemer en
opdrachtgever trokken vanaf het begin samen op.
Ontwerp en uitvoering haakten op elkaar in, keuzes
werden steeds in overleg gemaakt en er was ruimte
om onderweg bij te sturen. Daarbij speelde ook Studio
Matiik een essentiéle rol in het interieurontwerp.
Maureen Woudstra dacht intensief mee over de inde-
ling, sfeer en afwerking van de binnenruimtes. Haar
visie zorgde ervoor dat het interieur niet alleen functio-
neel is, maar ook warmte en karakter uitstraalt.

De uitvoering van het bouwkundige werk lag in handen
van Bouwbedrijf Jelle Bruinsma, die met vakmanschap
en oog voor detail het ontwerp tot leven bracht. Dank-
zij hun inzet en samenwerking met alle betrokken
partijen is het nieuwe kantoor echt een plek geworden
waar techniek, comfort én uitstraling samenkomen.

Sjoerd: “We kunnen natuurlijk verschillen van mening,
maar daar kom je samen altijd sterker uit. Als je maar
met elkaar in gesprek blijft en samen een bakkie koffie
blijft drinken.” Ook architect Hylke Zijlstra herkent dat:
“Je hoopt altijd dat je de wensen van de opdrachtgever
goed vertaalt. Dat lukt alleen als je elkaar vaak spreekt
en snel kunt schakelen. Dat was hier absoluut het
geval.” Johan vult aan: “Niet alles loopt precies zoals
je het bedenkt, maar zolang iedereen met de neuzen
dezelfde kant op werkt, komt er iets moois uit. Uitein-
delijk doe je dit met elkaar.”

BETROKKEN PARTNERS BIJ DE
VERBOUW VAN ONS KANTOORPAND

Penta Architecten

Studio Matiik Interieur ontwerp
Bouwbedrijf Jelle Bruinsma

Bakker Workum Constructiewerken
KPMS Bouwadvies

Alklima

BBH Afbouw

Belimo

Com4Clima

DW Multitech
EP:Mensonides

Faber Telecom & Data
Friamco & Recoma
Gevier

Gramsbergen Dakbedekking
Heibedrijf Hoekstra
KBG montage

Kinwell

Koopmans Schilders
Postma Loonbedrijf
Rensa

TN slopen & saneren
Trilux

TGH van Triest

Viega

Van der Ploeg stoffering

Westra




BOUWBEDRI]JF
Jelle Bruinsma

0009

Professioneel
vakmanschap van

ontwerp tot realisatie
Dat is one fundament.

Industrieweg 1C, 8861 VH Harlingen
0517 642 475
info@bouwbedrijfbruinsma.nl
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EFFICIENT VERWARMEN,
EFFICIENT KOELEN!

Viega Temponox

Snel'geinstalleerd -
in diverse diameters.

viega:nl/Temponox

Viega feliciteert Mensonides met het
nieuwe pand - samen sterk in partnerschap.
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Techniek in de etalage

Het nieuwe pand moest niet alleen comfortabel zijn,
maar ook laten zien wat Mensonides kan. Vier warmte-
pompen zorgen dat er tegelijk verwarmd en gekoeld
kan worden. Er zijn inductie-units in het plafond, water-
gedragen systemen en er wordt gebruik gemaakt van
slimme regeltechniek die alles met elkaar verbindt.
Johan: “We gaan werken met UniFi-toegangscontrole.
Je kunt naar binnen met gezichtsherkenning, een
smartwatch of gewoon een druppel. ledereen kan zijn
of haar eigen voorkeur aangeven.”

Ook verlichting, datanetwerken, een reserveringssys-
teem en inbraakbeveiliging met cameratoezicht kregen
veel aandacht. De techniek moet zichtbaar zijn. Johan:
“De technische ruimte staat achter glas. Klanten zien
meteen wat er in hun plafond hangt en welke keuzes ze
kunnen maken. Je laat het zien, in plaats van er alleen
over te vertellen.”

Comfort voor de mensen

De techniek is indrukwekkend, maar de renovatie is
vooral gedaan voor de mensen die er dagelijks werken.
Voor hen is het verschil met vroeger groot. Johan: “In
het oude pand had je soms last van tocht. Dan was
het weer koud, dan weer warm. Straks is de klimaat-
beheersing gewoon op orde. En er zijn meer plekken
om rustig te overleggen zonder dat het hele kantoor
meeluistert.”

De nieuwe kantine is zijn favoriete plek in het kantoor.
“Een moderne bistro waar je elkaar ontmoet. En ja, de
bar zal bij iedereen punten scoren,” glimlacht hij.

Toch kiest hij zijn eigen werkplek als favoriete plek:
“Dat klinkt braaf, maar daar werk ik elke dag het
prettigst.”

Entree als showstopper

Wat straks op iedereen het meeste indruk maakt?
Architect Hylke hoeft niet lang na te denken: “De
entree! Die is nu echt helder. Geen zoeken meer. Je
ziet meteen waar je moet zijn en staat oog in oog met
alle installaties.” Ook Sjoerd noemt de centrale hal als
hoogtepunt: “Draai 360 graden in het rond en je ziet
de betonvloer, een akoestisch plafond, de spiltrap en
achter het glas de techniekruimte. Je wéét meteen:
dit is Mensonides.”

Klaar voor de toekomst

Na jaren plannen, vooruitschuiven, ontwerpen en
bouwen is de eindstreep in zicht. Het nieuwe pand is
modern, duurzaam en comfortabel en laat zien waar
het bedrijf goed in is. Een visitekaartje voor klanten,
een prettige plek voor medewerkers en een stevige
basis voor de toekomst.

IN DE NIEUWE CENTRALE HAL
ZIE JE DE BETONVLOER,
EEN AKOESTISCH PLAFOND,
DE SPILTRAP EN DE
TECHNIEKRUIMTE

Johan van der Molen
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WWESTRA

Uw veelzijdige en deskundige partner,

met de focus op een toekomstbestendig
en duurzaam bedrijf.

DE STABIELE FACTOR OP ELK TERREIN

(Elektrische) machine verhuur

Groenonderhoud Wt f:
Op- en overslag
Recycling

GROEN| GROND | INFRA | VERHUUR

0517 39 22 55 | WESTRA.NL




Advertorial

Belimo is Zwitsers marktleider in slimme componenten voor klimaatinstallaties. Als partner

van installateurs, adviseurs en monteurs zoeken we voortdurend naar manieren om

projecten slimmer, sneller en duurzamer te maken. Met minder afval, lagere kosten en

een kleinere CO,-voetafdruk. Onze Belimo Services spelen daar een sleutelrol in.

PreFIX

Al'in 2017 introduceerde Belimo haar PreFIX services.
Daarmee worden lucht- en waterzijdige aandrijvingen

als prefab modules voorgemonteerd en/of gelabeld.
Klantspecifieke instellingen kunnen vooraf worden geac-
tiveerd, waarna de producten just-in-time en just-in-place
als maatwerk op de bouw worden geleverd. Dit bespaart
tijd, verkort doorlooptijden en minimaliseert faalkosten.

RetroFIT+

Oudere HVAC-installaties zijn vaak overgedimensioneerd
en hebben kleppen die niet goed sluiten, wat energie
verspilt en comfort beinvloedt. Met RetroFIT+ worden
installaties efficiént van ‘grijze’ naar ‘groene’ klimaatin-
stallaties gelipgraded. Slimme veldcomponenten

meten waar energie verloren gaat en slecht presterende
kleppen of aandrijvingen kunnen eenvoudig worden
vervangen. Het resultaat: optimaal comfort en lagere
energiekosten.

Trainingen

Het dynamisch (in)regelen van klimaatinstallaties vraagt
om geavanceerde producten en specifieke kennis bij
installateurs, technisch adviseurs en system integrators.

Waar eerder vooral druk gecompenseerde ventielen
werden gebruikt, wordt tegenwoordig vaak gewerkt met
flowcomponenten. Om deze kennis up-to-date te krijgen
én te houden, verzorgt Belimo ook specialistische
trainingen, zowel in het kenniscentrum in Vaassen als
op locatie.

Recycle

Minder produceren betekent minder afvoeren. Volgens
die filosofie heeft Belimo haar verpakkingen kritisch
onder de loep genomen. Dit leidde tot een nieuwe aan-
pak, waarbij producten niet meer per stuk verpakt, maar
netjes uitgesorteerd in kratten en containers kunnen
worden geleverd. Sinds kort kunnen ook oude aandrij-
vingen, regelafsluiters, sensoren en overige componen-
ten van Belimo én andere merken verzameld worden
voor recycling. Dit biedt bijvoorbeeld voordelen in reno-
vatie- en transformatieprojecten. Zo zorgen we samen
voor een verantwoorde verwerking, minder CO,-uitstoot
en het behoud van grondstoffen.

Meer informatie?
www.belimo.nl

y /[ 4
BELIMO
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ALTIJD VOOROP
EN ALTIJD VOORUIT

Mensonides is klaar voor de toekomst

De installatiewereld draait op volle toeren. Nieuwe technieken, strengere regels en

kortere bouwtijden houden de branche in beweging. Radboud en Niels Mensonides

vertellen hoe ze Mensonides klaarstomen voor de toekomst.
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Radboud Mensonide

UITEINDELIJK GAAT HET
EROM DAT KLANTEN TEVREDEN
ZIJN EN DAT JE MOOIE DINGEN
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[{ e lopen voorop in technische innovaties,’

Wbegint Radboud het verhaal. “Dat willen we

graag zo houden. En heel belangrijk, altijd met
oog voor kwaliteit en continuiteit.” Daarbij ligt de kracht
van het bedrijf in het totaalpakket: Mensonides is een
totaalinstallateur met experts voor zowel elektrotech-
niek (E) als werktuigbouwkunde (W) in huis. Dat brede
aanbod vraagt steeds meer om slimme organisatie:
standaardiseren waar het kan, projecten strak voorbe-
reiden en mensen blijven opleiden.”

Voorop in techniek

Koploper zijn, betekent niet blind achter elk nieuwtje
aan rennen. De broers kennen de keerzijde van te snel
willen: je betaalt leergeld als een product zijn belofte
nog niet waarmaakt. Daarom testen ze zorgvuldig en
kiezen ze voor bewezen kwaliteit. “Intussen groeit de
complexiteit van installaties en neemt de tijdsdruk toe.
Daarom zijn discipline en vooruitdenken onmisbaar,
ook met het oog op de internationale ontwikkelingen
rond batterijen, omvormers en energiemanagement-
systemen,” aldus Niels.

Zelfstandig met lange adem

Mensonides is en blijft een familiebedrijf. Radboud:

“We hebben een langetermijnvisie en willen gewoon
zelfstandig blijven.” Niels vult aan: “Dat betekent niet
alleen op cijfers sturen, maar keuzes maken die over
tien, twintig jaar nog steeds goed voelen.” Hij ziet daarbij
een duidelijke uitdaging: “De grootste uitdaging is con-
tinuiteit van werk en mensen. En natuurlijk dat je geld
blijft verdienen. Uiteindelijk gaat het erom dat je klanten
tevreden zijn en dat je mooie dingen blijft maken.”

BLIJFT MAKEN

Mensen maken het verschil

Medewerkers zijn cruciaal voor de toekomst. “Zij hebben
kennis, zijn loyaal en vormen ons kapitaal,” zegt Radboud.
De mix van ervaren krachten en jongeren is daarbij heel
belangrijk. “Bij ons leer je door te doen, krijg je de ruimte
om fouten te maken en geven collega’s kennis aan elkaar
door.” Met steeds complexere regelgeving en meer speci-
alismen vraagt dat om continue aandacht, van bijscholing
tot slimme planning.

Een stevig nieuw thuis

Die toekomstblik zie je ook terug in het vernieuwde pand
in Harlingen. Het is ruim, duurzaam en ingericht voor de
komende decennia. Bovenal is het een pand dat lucht en
ruimte geeft om samen te werken en verder te groeien.
Zoals Radboud het samenvat: “Een pand waarmee je
weer 25 jaar vooruit kan.”

Friesland als basis

Friesland blijft de basis. Werkgelegenheid in de regio
behouden is een duidelijke drijfveer. De blik is gericht op
Noord-Nederland; groei daarbuiten is geen doel op korte
termijn. Eerst hier het verschil blijven maken, vanuit een
toekomstbestendig pand, met een innovatief totaalpakket
en betrouwbare kwaliteit.

WE HEBBEN EEN LANGE-
TERMIJNVISIE EN
WILLEN GEWOON

ZELFSTANDIG BLIJVEN
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Zonder jullie is er geen Mensonides

llereerst bedanken we onze vader, Jan Mensoni-
Ades. Hij nam in 1978 het bedrijf over en legde de

basis waarop we vandaag verder bouwen. Van
een kleine club in de binnenstad groeiden we uit tot een
grote totaalinstallateur in de regio. Zijn nuchtere aanpak

en harde werken zitten nog steeds in het DNA van ons
familiebedrijf.

Dank aan onze collega’s. Jullie zijn het hart van
Mensonides. Monteurs, werkvoorbereiders, planners,
servicehelden en iedereen op kantoor: jullie maken het
verschil bij de klant, in weer en wind. Jullie leren, delen
kennis, lossen problemen op en houden elkaar scherp.
Het nieuwe pand hebben we ook voor jullie gemaakt.
Het is een plek waar iedereen prettig kan werken, even
kan bijtanken en elkaar altijd kan vinden.

Dank aan onze klanten. Particulieren, bedrijven en
instellingen: jullie vertrouwen ons met jullie installaties
van gewoon goed geregeld tot technisch uitdagend. We
denken graag mee en blijven bereikbaar als er iets is.

Dank ook aan onze partners en leveranciers. Samen
ontwikkelen, testen, verbeteren en tempo maken, daar
wordt het werk beter van en de klant blijer.

Tot slot: met dit magazine laten we zien waar we nu
staan en waar we naartoe willen. We blijven doen waar
we goed in zijn: eerlijk advies geven, net werk leveren en
afspraken nakomen. Met korte lijnen, lange relaties en
altijd zin in morgen.

Radboud, Niels en Jelmer
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SUSTAINABLE CLIMATE SOLUTIONS

Wij 2ijn de leverancier van het A-
merk Climaveneta
Informatie betreft warmtepompen
en koeimachines?

Meem gerust cantact met ans op
via: sales@compacservices.nl
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partnerschap waarin
familiewaarden, 5
duurzaamheid en lange
termijn visie centraal staan.
Samen kijken we verder
dan morgen.
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Installatie

Wij verzorgen werktuig-
bouwkundige, elektro-
technische en duurzame
installaties.

=

Onderhoud & inspectie

Wij bieden onderhoud
aan uw installaties en
voeren Scope 8, 10 en
12 inspecties uit.
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Zakelijk & particulier

Wij helpen particulieren

én bedrijven aan veilige, '=—|-
rendabele en betrouw- /|-
bare installaties.

www.mensonides.nl



